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MoneyPark lanciert offentliche, kostenlose Big Data Inmobilienplattform

MoneyPark, der grosste unabhangige Hypothekar- und Immobilienspezialist der Schweiz, 6ffnet seine Immobilien-
plattform fiir die breite Offentlichkeit. Damit erhalten erstmals auch potenzielle Kiufer und Verkdufer von
Wohnimmobilien kostenlosen Zugang zu umfassenden Daten rund um das gesuchte oder das bereits erworbene
Eigenheim. In Kombination mit personlicher Beratung durch Immobilienexperten vor Ort schafft die Plattform fiir
Suchende, Kaufer, Eigentiimer sowie Verkaufer ein einzigartiges Kundenerlebnis aus datengetriebener Technologie
und individueller Beratung. Dank grosserer Transparenz und einfacherem Zugang zu objekt- und lagerelevanten Daten
soll mehr Bewegung in den seit Jahrzehnten statischen und noch wenig innovativen Schweizer Immobilienmarkt
gebracht und dadurch mehr Kundinnen und Kunden der Traum vom Eigenheim erfiillt werden.

Online verfiighare Verkaufsanzeigen von Immobilien auf klassischen Immobilienplattformen erfreuen sich in der
Schweiz hoher Bekanntheit und Beliebtheit, ihre Form blieb aber seit Jahren unverandert. Dies bricht MoneyPark mit
der neu fiir die Offentlichkeit zuganglichen Plattform auf. Konsequent auf Big Data-Technologie aufgebaut, liefert die
Plattform einerseits hochwertige und detaillierte Informationen iiber Immobilien und ermdglicht andererseits, Kauf
und Verkauf direkt zu initiieren, indem auf die Finanzierungs- und Beratungsexpertise der MoneyPark-Beraterinnen
und Berater zugegriffen werden kann. «Die neue Plattform ist nicht nur ein Meilenstein in der noch jungen
Unternehmensgeschichte von MoneyPark, sondern vor allem ein riesiger Transparenzgewinn fiir jeden
Immobiliensuchenden, -eigentliimer und -verkaufer», ist Stefan Heitmann, Griinder und CEO von MoneyPark, liberzeugt.

Big Data als Entscheidungsgrundlage

Die digitale Plattform aggregiert offentlich ausgeschriebene Wohnimmobilien und Angebote aus dem eigenen
Kundenbestand. Zudem bietet sie Eigentiimern von Immobilien auch alle Objekt-, Lage- und wertrelevanten
Informationen an einem Ort. So zeigt sie einfach und verstandlich jedem Interessenten, wie sich der Wert seiner
Immobilie in den vergangenen Jahren entwickelt hat, welche Bauvorhaben es in der Umgebung gibt und welche
ahnlichen Objekte in der Region zum Verkauf stehen. Fiir diese detaillierte Charakterisierung stiitzt MoneyPark die
Plattform konsequent auf Big Data und eroffnet Kunden so einfachen Zugang zu einer grossen Menge an visualisierten
Immobiliendaten. Ausserdem ermaglicht die Plattform den Zugang zu finanzierungsgepriiften Interessenten - also
Kaufern, die bereits liber eine Finanzierungszusage verfiigen und sich die Immobilie dadurch sicher leisten konnen.
Dies vereinfacht und beschleunigt die Suche nach potenziellen Kaufern und ermoglicht eine realitatsnahe Einschatzung
des Marktes.

Einzigartiges Kundenerlebnis aus Beratung und Technologie

Besteht der Bedarf nach einer personlich durchgefiihrten Objektbewertung oder verfestigt sich der Wunsch, die
Immobilie zu verkaufen, unterstiitzen die Immobilienexperten von MoneyPark und begleiten die Verkaufer durch den
gesamten Prozess. Das neue, schweizweite Team von Immobilienexperten arbeitet dabei Hand in Hand mit den
MoneyPark Hypothekarprofis in den Filialen des Unternehmens zusammen. Kundinnen und Kunden werden in allen
Immobilien-Belangen erganzend zur Plattform personlich beraten und erhalten so auch bei komplexen Transaktionen
einen kompetenten Ansprechpartner. «Die Kombination von modernster Big Data-Technologie und unabhangigen
Hypothekar- und Immobilienexperten, die unsere Kunden bei jedem Schritt unterstiitzen, ist einmalig am Schweizer
Markt», erklart Stefan Heitmann.

Mehr Transparenz dank Daten

Mit der Plattform will MoneyPark den Kauf und Verkauf von Wohnimmobilien erleichtern. Die Plattform wird laufend
weiterentwickelt und mit zusatzlichen Features erganzt. Seit der Griindung des Unternehmens 2012 ist es das erklarte
Ziel, den Immobilienmarkt offener und kundenfreundlicher zu machen. Dies ist MoneyPark im Hypothekarmarkt mit
dem Zugang zu liber 150 Finanzierungsgebern bereits gelungen. Dasselbe Ziel verfolgt MoneyPark mit den neuen
Dienstleistungen im Immobilienbereich. «Mit unserem neuen Plattformangebot konnen wir unseren Kundinnen und
Kunden viel friiher und viel langer die Hand reichen und ihnen helfen, den Traum vom Eigenheim zu erfiillen», erklart
Stefan Heitmann.
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MoneyPark ist der filhrende Hypothekar- und Immobilienspezialist in der Schweiz. Mit der Kombination aus personlicher,
unabhangiger Beratung und innovativer Technologie schafft MoneyPark ein einzigartiges Kundenerlebnis. Dabei unterstiitzt
MoneyPark seine Kundinnen und Kunden bei der Suche, der Finanzierung, wahrend der Eigentumsphase und beim Verkauf von
Immobilien in der Schweiz. Fiir die Finanzierung halt MoneyPark mit Hypothekar- und Vorsorgelosungen von mehr als 150 Partnern,
darunter Banken, Versicherungen und Pensionskassen, die grosste Finanzierungsauswahl der Schweiz bereit. Die unabhangige
Beratung erfolgt entweder in einer der schweizweit liber 20 Filialen oder ortsunabhdngig via Telefon oder online.

Institutionellen Investoren bietet MoneyPark ganzheitliche Hypothekarlosungen dank einem Setup aus leistungsfahigem Vertrieb und
effizienter Portfoliobewirtschaftung.



